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BAREVNA TYPOLOGIE A JEJi VYUZITI

Program kurzu

N&S mozek hraje i velkou roli ve fazi koneéného
rozhodovani.

Obchodnici stale zdlraznuji, ze zakaznici stale vice
tla¢i na cenu a zapominaji na zakladni psychologii.
Na to, Ze namitku na cenu si vymyslime tehdy, kdyz
neni uspokojen nas dominantni mozek. Je prakticky
jedno, co prodavate.

Argumentuje-li vysokou cenu bojovna Selma budte si jisti, Ze jste ji nedali dostatecny pocit vitézstvi. Ti lidé nad
vami chtéji vitézit a tady budete muset jit trochu doll s cenou. Mlzete to ale jesté zkusit tim, Ze zabrousite
trochu na ego tohoto ¢lovéka.

Pane feknéme si to oteviené. Ja vdm nabizim to nejlepsi, protoZe vas a vasi firmu povazuji za Spi¢kovou. Budete


https://www.aldekon.cz/trenink/barevna-typologie-a-jeji-vyuziti-430
http://www.aldekon.cz

mit néco, co kazdy nema a posili to vasi konkurencni pozici. Pfece jen bez rychlych a presnych dat se nedaji
délat spravna rozhodnuti. A kvalita samozrejmé néco stoji. Snad pokud bychom smlouvu podepsali hned ted,
mohl bych...

Jakmile vysokou cenou argumentuje logicky myslitel zbystfete. Obriite se trpélivosti. Ceka vas dlouhy souboj
argumentd, protoze on touzi dopodrobna posoudit pfidanou hodnotu v porovnani s cenou, konkurenci i
pochybnosti, zda vas informacni systém skutecné potrebuji. Zatim se vdm nepodafrilo vysvétlit opravnénost vasi
ceny. Asi po vas bude chtit dalsi podkladové materidly. Dejte mu je, ale dohodnéte si s nim dalsi logické kroky v
jeho rozhodovani. Snazte se byt u toho a prochazejte s nim jednotlivé charakteristiky a polozky.

CO VAM SEMINAR PRINESE

Zjistite, jak zlepsit komunikaci se svymi klienty i kolegy. Naucite se rozpoznavat osobnostni typy lidi, se kterymi
potrebujete vést napr. obchodni jednani, v prvnich nékolika sekundéach. Budete umét zaradit osobu do ,barevné
kategorie", a na zakladé toho |épe porozumét, odhadnout reakce a chovani, zvolit vhodnou argumentaci.
Budete lidem |épe rozumét.

OBSAH PRO LiDRY, MANAZERY A OBCHODNIKY:

1. Kratky déjepis o védcich zkoumajicich mozek a o
Svycarské a Ceské aplikaci v praxi.
2. Zakladni rozdéleni dle orientace v ¢ase - ]
minulost, pfitomnost, budoucnost.
. Zakladni rozdéleni - instinkty, emoce a rozum.
. Jaci jsme my - sami sebou. Vyhody a nevyhody v
soukromi, v obchodé&, na pracovisti.

. Jak se chovdme v kolektivu.

. Jak se rozhodujeme a nakupujeme.

. Jak pInime Ukoly a jak je delegujeme.

. Jak hospodarime s ¢asem.

. Stejny pfibéh ve tfech provedenich, aneb co se

vlastné stalo?

10. Pozname se? Tvorba tabulky vzorovych osob.

11. Vyuziti ve vybéru lidi na kli¢cové pozice ve firmé.

12. Vyuziti pfi prezentaci manazerské myslenky.

13. Vyuziti pfi motivaci lidi, aneb nejde jenom o
penize.

14, Strategicka porada je hracka.

15. Vyuziti pfi sebefizeni a fizeni rozvojovych pland
podfizenych.

16. Vyuziti pri tvorbé obchodni strategie a
marketingu.

17. Vyuziti pfi sebefizeni obchodnika.

18. Vyuziti s novym klientem v telefonu a na zacatku
schlzky.

B~ W

O 00 N O U



19. Vyuziti pfi analyze potfeb pomoci lidmi
milovanych uzitk{.

20. Prezentace obchodniho navrhu s vyuzitim
zjisténych uzitka.

21. Vyuziti pro spravné zvoleny servis zakaznikovi.

22. Vyuziti pfi vyjednavani.

23. Vyuziti pro spravné zvolenou péci o zaméstnance
a podfizené kolegy.

24, Vsichni mi radi davaji to, co potrebuiji.

25. Jak s tim dal zit? Studovat denné kolem sebe a
pravidelné vyuzivat v praxi!
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Upozorniujeme, Ze na Skoleni, kterad poradame, jsme stoprocentné pripraveni, k dispozici mame ochranné pomdicky,
desinfekci i prostor na patfi¢né rozestupy.
Neprestaneme se vzdélavat, v budoucnu by nam to mohlo chybét!

Uroven kurzu 1 - Zakladni

Z4dné terminy.
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Skolit vas budou

Vondra Zdenék

personalniho managamentu - tvorba tymd a adaptacnl procesy. M3 vice nez dvacetiletou praxi v obchodé a v
budovani vlastni firmy, coz mu umoziuje predavat své kazdodenni zkuSenosti i na seminarich prodejnich a
manazerskych dovednosti. Zlepsit komunikaci, zvysit efektivitu a zisk, najit nové kvalitni pracovniky a zavést
systém se podafilo, i diky jeho 3kolenim, napfiklad ve spole¢nostech CMSS a.s., CSOB Pojistovna, Elite Dental
Prague, Wistenrot a.s., HST Vrchlabi, Eurogreen CZ, Schil Dental Clinic Bratislava, Koutny Prosté&jov a
Netpromotion Praha, kde radi poskytnou kladné i nadsené reference na jeho praci. (Medailonek)
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