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JAK TVORIT OBSAH NA LINKEDIN

Program kurzu

Popis kurzu

Hodnotny, zacileny a dobfe napsany (vytvoreny) obsah na LinkedIn ma tuzasnou moc: Buduje vdm znacku,
ziskava ddvéru a privadi vam nové zakazniky.

Na svém workshopu vam predam best practices z desitek profilli nasich klient(, kde obsah presné tohle pro né
déld. Dam vam rady, tipy a triky, jak psat a tvorit posty, které funguji skvéle jak na vase publikum, tak na LinkedIn
algoristmus.

Naucim vas tvorit rlzné formaty. Ukazu vam, jak funguje LinkedIn algoritmus. Poradim vam, jak si zajistit dobry dosah
a usnadnit si tvorbu obsahu, ktery vdm na LinkedIn bude generovat leady, poptavky a nové zakazniky.

Cena workshopu zahrnuje:

Vstup na on-line workshop
Pracovni listy, ukdzky a dalSi materialy

PRO KOHO JE TENTO WORKSHOP?

Marketdky, ktefi rozjizdéji LinkedIn jako silny nastroj budovani znacky.

Obchodiky, ktefi potfebuji generovat na LinkedIn obchodni leady a poptavky.

Majitele a reditele firem, ktefi chtéji firmu podpofit jako jeji ambasador.

Freelancery, ktefi zamysli obsahem na LinkedIn budovat sv{j osobni brand.

Pro kazdého, kdo chce umét tvorit obsah, ktery buduje znacku, ziskava dlveru a privadi nové zakazniky.

Z4dné terminy.
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Skolit vas budou

Lektori Linked Akademie

e ziskavat zakazni

JANA BARTIKOVA je zakladatelka Linked Akademie a expertka na LinkedIn strategie pro B2B
prodej a marketing. Jejimi klienty jsou firmy jako napriklad Innogy Ceska Republika, TTC Group, GentleJam nebo
Automator CEE. Obchodu se Jana vénuje cely Zivot. UZ v roce 1991 nastoupila na svou prvni manazerskou pozici.
Od té doby pracovala pro rdizné firmy a znacky na zvySovani obratu a podilu na trhu. At to bylo v roli provozni
feditelky rfetézce Rossmann, na pozici feditelky ¢eského zastoupeni estonské médni znacky Monton ¢i Sales
Managerky znacky Dior pro ¢esky a slovensky trh. Jako lektorka Jana vytvofila a realizovala vzdélavaci program
pro cely obchodni tym Kofoly, ktery vedl k restartu obchodni strategie a ziskani 2. pozice na trhu. Od roku 2013
podnika a LinkedIn se brzy stal hlavnim zdrojem jejich zékaznikd. V roce 2015 zalozila Linked Akademii. Jana a
tym lektorl a konzultantd uci firmy a podnikatele, jak ziskavat nové zakazniky na LinkedIn. Mnohym firmam
Jana pomohla vytvofit a realizovat LinkedIn strategie, které jim v souhrnu vydélaly miliony korun. Nékolika
klientdim Linked Akademie spravuje jejich LinkedIn profily a stranky, které generuiji jejich vlastnikdm pravidelné
leady a poptavky. **rekek KryStof Kopecky Na LinkedIn jsem od roku 2016, kdy jsem si profil zalozil ,jen tak”.
Kolem roku 2018 jsem zacal pravidelné pasivné konzumovat obsah ostatnich uZivatel této socialni sité a zjistil,
Ze je hodnotny a pfinese plno zajimavych informaci a rozsifeni pohledu. Pro byznys. Ted jsem na volné noze jako
strategicky konzultant a LinkedIn je denni chleba pro ziskavani kontaktd a zakazek. A funguje skvéle. Tato sit je
pro mé primarné byznysovy nastroj, jak si délat vlastnimi silami marketing a nabizet své sluzby. Od zacatku
roku 2020 pravidelné ukazuji na workshopech zajemclm a svym klientlim silu a moznosti vyuziti této sité pro
jejich podnikani. A také jsem tu nalezl skvélou komunitu, kterd drzi pfi sobé a pomdaha si. Ovéfil jsem si, ze
ziskat na pfimo klienta z LinkedIn neni nerealné, ale mozné a funk¢ni. Délam to tak pro své dvé firmy a dalsi
projekty. Pomoci optimalizace profilu, strategie a spravné komunikace. Jsem rad, ze diky propojeni s Linked
Akademii mohu nové ukazat obchodni moZnosti této sité dalsim podnikatellim a firmam.



