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KOMBINOVANY WORKSHOP: LINKEDIN PRO BYZNYS

Program kurzu
Popis kurzu

LinkedlIn je top nastrojem pro marketing a prodej, hlavné v B2B.

Naucte se pouzivat jeho funkce, nastroje a algoritmy promyslené a strategicky. Tak pfeménite LinkedIn
v efektivni platformu budovani znacky a v bohaty a dlouhodoby zdroj vasich novych zédkaznikd.

Bez prémiovych uctl a placené reklamy.

Pro koho je tento workshop?

Pro podnikatele, majitele i manazery firem, obchodniky, finan¢ni poradce, realitni maklére, konzultanty, lektory,
marketéry...
Pro vSechny, kdo potrebuji ziskdvat nové zakazniky a klienty (B2B i B2C) a nevédi, jak presné k tomu LinkedIn pouzit.

Naucite se:

Pouzivat LinkedIn Upiné jinak, nez doposud: cilené, byznysové, strategicky

Budovat znacku vasi firmy, produktu/sluzby a vasi osoby (¢i dalSich ambasador( firmy) na LinkedIn

Vytvorit si LinkedIn profil, ktery vdm bude pritdhovat spravné kontakty a pom{ze vam ziskavat poptavky, zakazky
¢i praci.

Najit ty spravné lidi na spravnych pozicich ve vasSich cilovych firmach, ke kterym se jinde a jinak nedostanete
Propojovat se s nimi, budovat si vztah, ziskavat si dlvéru a preménit je v zakazniky

Jaky obsah a jak tvoFit a publikovat na LinkedIn

Jak vytézovat na LinkedIn leady a pfeménovat je v zakazniky


https://www.aldekon.cz/trenink/kombinovany-workshop-linkedin-pro-byznys-616
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Po objednani a zaplaceni ziskate:

KROK 1:
2 on-line kurzy pfed workshopem

On-line kurz "Dokonaly LinkedIn profil': 90 min samostudia + samostatna prace na osobnim profilu
On-line kurz "Kvalitni sit LinkedIn spojeni": 60 min samostudia + samostatna prace na rozsirovani sité

Oba on-line kurzy absolvujete samostatné jesté pred setkanim s lektorem, v ase, ktery vam vyhovuje. Pristup
do on-line kurz( a ke vSem navoddm a materialim, které obsahuji, ziskate na 3 mésice.

KROK 2:
4 h on-line workshop s lektorkou

Specifika sité LinkedIn a jeho byznysovy potencial

Strategie a tfi pilife marketingu a prodeje na LinkedIn

Co je a jak funguje ambasadoring na LinkedIn

Zpétna vazba na vase upravené osobni profily

Otdzky a odpovédi k budovani sité na LinkedIn

Jaky obsah a jak tvorit a publikovat na LinkedIn

Jak vytézovat na LinkedIn leady a preménovat je v zdkazniky

Workshop probéhne s lektorem ve skupiné maximalné 12ti dalsich ucastnik( na platformé MS Teams. Diky vasim
zapnutym mikrofondm a kameram bude interaktivni stejné, jako prezencni.

Misto konani Termin Cena
On-line 15.05.2024 4 719,00 K¢ s DPH 21%
Google Meet, 3900,00 K¢ K¢ bez DPH

Skolit vas budou

Lektori Linked Akademie

e ziskavat zakazni

Josef Bértik

JANA BARTIKOVA je zakladatelka Linked Akademie a expertka na LinkedIn strategie pro B2B

prodej a marketing. Jejimi klienty jsou firmy jako napfiklad Innogy Ceska Republika, TTC Group, GentleJam nebo
Automator CEE. Obchodu se Jana vénuje cely Zivot. UZ v roce 1991 nastoupila na svou prvni manazerskou pozici.
Od té doby pracovala pro rdizné firmy a znacky na zvySovani obratu a podilu na trhu. At to bylo v roli provozni



Feditelky rfetézce Rossmann, na pozici feditelky ¢eského zastoupeni estonské médni znacky Monton ¢i Sales
Managerky znacky Dior pro ¢esky a slovensky trh. Jako lektorka Jana vytvorila a realizovala vzdélavaci program
pro cely obchodni tym Kofoly, ktery vedl k restartu obchodni strategie a ziskani 2. pozice na trhu. Od roku 2013
podnikd a LinkedIn se brzy stal hlavnim zdrojem jejich zakaznikd. V roce 2015 zalozila Linked Akademii. Jana a
tym lektor( a konzultantd uci firmy a podnikatele, jak ziskavat nové zékazniky na LinkedIn. Mnohym firmam
Jana pomohla vytvofit a realizovat LinkedIn strategie, které jim v souhrnu vydélaly miliony korun. Nékolika
klientdim Linked Akademie spravuje jejich LinkedIn profily a stranky, které generuiji jejich vlastnikm pravidelné
leady a poptavky. **rekek KryStof Kopecky Na LinkedIn jsem od roku 2016, kdy jsem si profil zalozil ,jen tak”.
Kolem roku 2018 jsem zacal pravidelné pasivné konzumovat obsah ostatnich uZivateld této socialni sité a zjistil,
Ze je hodnotny a pfinese plno zajimavych informaci a rozsifeni pohledu. Pro byznys. Ted jsem na volné noze jako
strategicky konzultant a LinkedIn je denni chleba pro ziskavani kontaktd a zakazek. A funguje skvéle. Tato sit je
pro mé primarné byznysovy nastroj, jak si délat vlastnimi silami marketing a nabizet své sluzby. Od zacatku
roku 2020 pravidelné ukazuji na workshopech zajemclm a svym klientim silu a moznosti vyuziti této sité pro
jejich podnikani. A také jsem tu nalezl skvélou komunitu, kterd drzi pfi sobé a pomdaha si. Ovéfil jsem si, ze
ziskat na pfimo klienta z LinkedIn neni nerealné, ale mozné a funkéni. Délam to tak pro své dvé firmy a dalsi
projekty. Pomoci optimalizace profilu, strategie a spravné komunikace. Jsem rad, ze diky propojeni s Linked
Akademii mohu nové ukazat obchodni moznosti této sité dalSim podnikatellim a firmam.



