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KREATIVNI: JAK TVORIT OBSAH NA LINKEDIN

Program kurzu

Popis kurzu

Linked [T}

Jak tvorit obsah na LinkedIn™.
i kdyz nejste copywriter

Pfijdte se naudit tvofit obsah na LinkedIn tak, jak to dokaze jen méné nez 1 % jeho uzivateld.

Hodnotny, zacileny a dobfe napsany (vytvoreny) obsah na LinkedIn ma Gzasnou moc: Buduje vam znacku,
ziskava duvéru a privadi vdm nové zakazniky.

Na svém workshopu vam preddm best practices z desitek profilli nasich klientl, kde obsah presné tohle pro né déla.
Dam vam praktické rady, tipy, triky a ndvody jak psat a tvofit posty, které funguji skvéle jak na vase publikum,
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tak na LinkedIn algoristmus.

Naucim vas tvofit rizné formaty. Ukazu vam, jak funguje LinkedIn algoritmus. Poradim véam, jak zvladnout
pravidelnou publikaci a usnadnit si tvorbu obsahu, ktery vam na LinkedIn bude generovat leady, poptavky a nové
zdkazniky.

Na workshopu

Podivdme se, jaky obsah a proc€ na LinkedIn tvorit

Naucim vas, jak postavit dobre strukturu postu: titulek, télo, pointu

Ukazu véam na prikladech realnych postli copywriterské metody psani: click-bite, obracena pyramida, CTA, CTT,
CTI

Projdu s vami véechny formaty LinkedIn postl - textové, grafické, video, udalosti a dalsi

Ukdzu vam, jak je tvofit, aby se dobfe zobrazovaly a vase publikum je chtélo ¢ist (sledovat)

Dostanete detailni informace o fungovani LinkedIn algoritmu a navody, jak je pfi tvofeni vyuzit

Podivame si i na hashtagy, oznacovani apod.

Naucite se vyhodnocovat svlij obsah nejen podle dosahu a reakci

Odnesete si tipy na nastroje, které vam tvoreni usnadni

Napisete si prispévek s vyuzitim novych znalosti a dovednosti a dostanete na néj zpétnou vazbu ode mé a dalSich
Ucastnikl

Odnesete si PDF pIné informaci, navodu, ukazek a prikladi

Program kurzu

DEN 1

Jaky obsah na LinkedIn buduje znacku a generuje leady a poptavky.

LinkedIn Creator Mode (TvUr¢i méd): jak pomaha a jak ho nastavit.

Formaty LinkedIn prispévk{ z pohledu publika a algoritmu: jaké tvorit, pro¢ a jak nejlépe.
Jak psat dobré posty: praktické rady, copywriterské tipy a triky + priklady.

DEN 2

Prakticka ¢ast - vytvoFeni vlastnich postu: zpétna vazba od lektora i dalSich Gc¢astnika.
Jak funguje LinkedIn algoritmus: jak zvySovat i zkvalitfiovat dosah prispévkd.

Jak méfit a vyhodnocovat Gspésnost obsahu.

Nastroje pro usnadnéni planovani a tvorby obsahu.

Z&dné terminy.

Skolit vas budou



Lektori Linked Akademie

e ziskavat zakazni

JANA BARTIKOVA je zakladatelka Linked Akademie a expertka na LinkedIn strategie pro B2B
prodej a marketing. Jejimi klienty jsou firmy jako napfiklad Innogy Ceska Republika, TTC Group, GentleJam nebo
Automator CEE. Obchodu se Jana vénuje cely Zivot. Uz v roce 1991 nastoupila na svou prvni manazerskou pozici.
Od té doby pracovala pro rdizné firmy a znacky na zvySovani obratu a podilu na trhu. At to bylo v roli provozni
feditelky retézce Rossmann, na pozici reditelky ¢eského zastoupeni estonské médni znac¢ky Monton ¢i Sales
Managerky znacky Dior pro ¢esky a slovensky trh. Jako lektorka Jana vytvofila a realizovala vzdélavaci program
pro cely obchodni tym Kofoly, ktery vedl k restartu obchodni strategie a ziskani 2. pozice na trhu. Od roku 2013
podnika a LinkedIn se brzy stal hlavnim zdrojem jejich zékaznikd. V roce 2015 zalozila Linked Akademii. Jana a
tym lektorl a konzultantd uci firmy a podnikatele, jak ziskavat nové zakazniky na LinkedIn. Mnohym firmam
Jana pomohla vytvorit a realizovat LinkedIn strategie, které jim v souhrnu vydélaly miliony korun. Nékolika
klientlm Linked Akademie spravuje jejich LinkedIn profily a stranky, které generuji jejich viastniklim pravidelné
leady a poptavky. *reeek Krystof Kopecky Na Linkedin jsem od roku 2016, kdy jsem si profil zalozil ,jen tak”.
Kolem roku 2018 jsem zacal pravidelné pasivné konzumovat obsah ostatnich uZivatell této socialni sité a zjistil,
Ze je hodnotny a pfinese plno zajimavych informaci a rozsifeni pohledu. Pro byznys. Ted jsem na volné noze jako
strategicky konzultant a LinkedIn je denni chleba pro ziskavani kontaktd a zakazek. A funguje skvéle. Tato sit je
pro mé primarné byznysovy ndastroj, jak si délat vlastnimi silami marketing a nabizet své sluzby. Od zalatku
roku 2020 pravidelné ukazuji na workshopech zajemcdim a svym klientlm silu a moznosti vyuziti této sité pro
jejich podnikani. A také jsem tu nalezl skvélou komunitu, ktera drzi pfi sobé a pomdaha si. Ovéfil jsem si, ze
ziskat na pfimo klienta z LinkedIn neni nerealné, ale mozné a funkéni. Délam to tak pro své dvé firmy a dalsi
projekty. Pomoci optimalizace profilu, strategie a spravné komunikace. Jsem rad, ze diky propojeni s Linked
Akademii mohu nové ukazat obchodni moznosti této sité dalSim podnikatellim a firmam.



