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LINKEDIN PRO BYZNYS

Program kurzu

Program

DEN 1

Big Picture: Specifika sité Linkedin a jeho byznysovy potencidl
Strategie a tfi pilife prodeje na LinkedIn: Principy a postupy fungovani LinkedIn pro byznys, firemni strdnka ano ¢i ne, ambasadoring

Excelentni LinkedIn profil: Co do profilu (ne)patfi a proc¢, tvorba osobniho LinkedIn profilu, ktery zaujme, krok za krokem. Excelentni
firemni stranka na LinkedIn

Zaklady budovani velké a kvalitni sité spojeni - potencialnich zdkaznikd: Principy budovani a rozsifovani sité spojeni, pfeména
kontaktd na spojeni na LinkedIn, import kontaktd

DEN 2


https://www.aldekon.cz/trenink/linkedin-pro-byznys-502
http://www.aldekon.cz
https://www.aldekon.cz/temp/contents_paragraph_right_horizontal_zoom_622.jpg?v=1658219420

DalSi rozsirovani sité spojeni: Zakladni a pokrocilé vyhledavani (Boolean Search, XRay Search), individualizované zpravy k pozvani ke
spojeni, sprava kontaktd, pozvani a spojeni, limity a jejich legaini obchazeni

Publikovani obsahu: Jaky obsah na LinkedIn publikovat, pro¢ a jak, jakym obsahem si vybudujete silnou znacku, ziskate si dlvéru

a nové zakazniky. Tipy, triky, priklady

Pfeména spojeni v zakazniky: Jak vytéZzovat na LinkedIn leady a pfeménovat je v zdkazniky. 3 ovérené strategie

Pro koho je tento workshop urcen?

Pro podnikatele, majitele i manazery firem, obchodniky, finan¢ni poradce, realitni maklére, konzultanty, lektory, marketéry...
Pro vSechny, kdo potfebuji ziskdvat nové zakazniky

Ziskate praktické a s Uspéchem ovérené postupy a ndvody. Budeme postupovat krok za krokem. V kazdé lekci spolu nejprve
spolecné projdeme strategii a pak si vSe ukdZzeme a spolecné vyzkousime pFimo v prostiedi LinkedIn. Jednotlivé bloky workshopu
na sebe promyslené navazuji.

Jak bude on-line workshop probihat?

Program workshopu je rozdélen do dvou plldnd s odstupem 1 tyden. Nelze se prihlasit na kazdy ptlden zvlast, protoze
program obou ¢asti na sebe navazuje.

Workshop bude probihat on-line na platformé MS Teams:

Neni tfeba si nic instalovat, jen se pfipojite pfes odkaz, ktery vam zaSleme predem

VSichni se navzajem uvidime a uslySime: budete potfebovat funkéni webovou kameru (integrovana v notebooku)
a sluchatka a mikrofon (ta od mobilu staci)

Workshop bude interaktivni stejné, jako je ten zZivy: budu s vami komunikovat, ptat se vas, budete mit prostor pro
diskusi.

Konkrétni postupy a kroky budu s vdmi prochazet na LinkedIn: budu s vami sdilet obrazovku, vSe klikat krok

za krokem a vy se mnou

K dispozici budete mit pracovni sesit, ktery vam zaslu emailem (v pdf i v ppt). Ten obsahuje prostor pro vase
poznamky a spoustu pFikladu a screenshoti obrazovek, které budeme spolu na LinkedIn prochazet

Soucasti workshopu je také domaci pFiprava - pomoci otdzek v pracovnim listé, ktery vdam zaslu, si promyslite
dllezité otazky spojené s vasi strategii na LinkedIn: vas cil na LinkedIn, vase cilova skupina,

Ziskate praktické a s Uspéchem ovérené
postupy a navody.
Budeme postupovat krok za krokem.
V kazdé lekci spolu nejprve
spolecne projdeme strategii,



a pak si vSe ukdzeme a spolecné vyzkousime.

Z4dné terminy.

Skolit vas budou

Lektori Linked Akademie

e ziskavat zakazni

JANA BARTIKOVA je zakladatelka Linked Akademie a expertka na LinkedIn strategie pro B2B
prodej a marketing. Jejimi klienty jsou firmy jako napfiklad Innogy Ceska Republika, TTC Group, GentleJam nebo
Automator CEE. Obchodu se Jana vénuje cely Zivot. UZ v roce 1991 nastoupila na svou prvni manazerskou pozici.
Od té doby pracovala pro rdizné firmy a znacky na zvySovani obratu a podilu na trhu. At to bylo v roli provozni
feditelky retézce Rossmann, na pozici reditelky ¢eského zastoupeni estonské médni znac¢ky Monton ¢i Sales
Managerky znacky Dior pro ¢esky a slovensky trh. Jako lektorka Jana vytvofila a realizovala vzdélavaci program
pro cely obchodni tym Kofoly, ktery vedl k restartu obchodni strategie a ziskani 2. pozice na trhu. Od roku 2013
podnikd a LinkedIn se brzy stal hlavnim zdrojem jejich zakaznikd. V roce 2015 zalozila Linked Akademii. Jana a
tym lektorl a konzultantd uci firmy a podnikatele, jak ziskdvat nové zakazniky na LinkedIn. Mnohym firmam
Jana pomohla vytvorit a realizovat LinkedIn strategie, které jim v souhrnu vydélaly miliony korun. Nékolika
klientlm Linked Akademie spravuje jejich LinkedIn profily a stranky, které generuji jejich viastniklim pravidelné
leady a poptavky. *reeek KryStof Kopecky Na Linkedin jsem od roku 2016, kdy jsem si profil zalozil ,jen tak”.
Kolem roku 2018 jsem zacal pravidelné pasivné konzumovat obsah ostatnich uzivatel(l této socialni sité a zjistil,
Ze je hodnotny a pfinese plno zajimavych informaci a rozsifeni pohledu. Pro byznys. Ted jsem na volné noze jako
strategicky konzultant a LinkedIn je denni chleba pro ziskavani kontaktt a zakazek. A funguje skvéle. Tato sit je
pro mé primarné byznysovy nastroj, jak si délat vlastnimi silami marketing a nabizet své sluzby. Od zacatku
roku 2020 pravidelné ukazuji na workshopech zajemcdim a svym klientlm silu a moznosti vyuziti této sité pro
jejich podnikani. A také jsem tu nalezl skvélou komunitu, ktera drzi pfi sobé a pomaha si. Ovéfil jsem si, ze
ziskat na pfimo klienta z LinkedIn neni nerealné, ale mozné a funk¢ni. D&ldm to tak pro své dvé firmy a dalsi
projekty. Pomoci optimalizace profilu, strategie a spravné komunikace. Jsem rad, ze diky propojeni s Linked
Akademii mohu nové ukazat obchodni moznosti této sité dalSim podnikatellim a firmam.



