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OBCHODNI DOVEDNOSTI - USPECH DIKY SPRAVNE
AKTIVITE

Program kurzu

Potencialni zakaznik se nechce sejit, stavajici zdkaznik uz nechce koupit, s nékterymi typy klientu
se Vam nedari?
-> Pfijdte, budeme péstovat uméni zaujmout osobné i v telefonu, uméni naslouchani a uméni neagresivni sexy
prezentace.

,Dobry obchod je takovy, kde jsou spokojeni vsichni zicastnéni."
Tomas Bata

Urceno pro:

Pro vSechny, ktefi chtéji prodat. At uz se jednd o produkt, ktery je Zadany a nedafi se zvednout cena nebo o
produkt, ktery nikdo nechce, protoze ho kazdy ma. Ale v dnesni dobé i pro personalisty a majitele firem, ktefi
chtéji prodat préci ve své firmé - hledaji nové zaméstnance. A v neposledni fadé i pro ty, ktefi chtéji prodat sami
sebe a ziskat praci svych sn.

Cil skoleni:

Byt aktivni

Aktivita bude komfortni

Budete presné védét koho a jak zaujmout

Naucite se prezentovat sebe, firmu, produkt, pomoci uzitk pro potencialniho zakaznika

Obsah skoleni:

O aktivité - filosofie upfimné aktivity a kouzlo aktivniho naslouchani
Aktivita - cilové skupiny, kde je najdu, jak je oslovim, hned je oslovim
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Aktivita - mQj produkt, vlastnosti versus uzitky, pravidlo logické argumentace

O prezentaci uzitkd - mluvime krasné o firmé, produktu a sobé

Prezentace - trénink, zpétna vazba, nadseni

Tri ¢innosti, které obchodnikovi vydélavaji penize - telefonovani, schlizkovani, sebefizeni
Tah na branu, Uspéch a servis

V cené je zahrnut obéd i oblerstveni.

Pokud jste firma s povinnosti zaméstndvat osoby se zdravotnim postizenim , vystavime vam pfi odebrani nasich
sluzeb potvrzeni o nahradnim pinéni, ¢imz si mizZete nase sluzby zlevnit az o témér 63 000 K¢ za rok.

Casovéa naro¢nost 6 hodin

Z&dné terminy.

Skolit vas budou

Vondra Zdenék

personalniho managamentu - tvorba tymd a adaptacni procesy. Ma vice nez dvacetiletou praxi v obchodé a v
budovani vlastni firmy, coz mu umoznuje predavat své kazdodenni zkusenosti i na seminarich prodejnich a
manazerskych dovednosti. Zlepsit komunikaci, zvysit efektivitu a zisk, najit nové kvalitni pracovniky a zavést
systém se podafilo, i diky jeho 3kolenim, napfiklad ve spole¢nostech CMSS a.s., CSOB Pojistovna, Elite Dental
Prague, Wistenrot a.s., HST Vrchlabi, Eurogreen CZ, Schil Dental Clinic Bratislava, Koutny Prost&jov a
Netpromotion Praha, kde radi poskytnou kladné i nadsené reference na jeho praci. (Medailonek)
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