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PRAKTICKY ON-LINE WORKSHOP: OBSAHOVA
STRATEGIE PRO LINKEDIN™

Program kurzu
Popis kurzu

Vytvofte si pod vedenim Jany Bértikové SVOU VLASTNI funkéni OBSAHOVOU strategii pro Linkedin.

Zadna teorie. Jen praxe.
Budeme pracovat s vasi cilovou skupinou, s vasim produktem/sluzbou, s vasi pfidanou hodnotou...

Po workshopu budete vzdy védét, co a jak na Linkedin komunikovat,

o ¢em psat. Vas obsah vam bude budovat silnou znacku a pravidelné a dlouhodobé privadét nové zakazniky.
Diky vasi nové obsahové strategii:

Budete védét, o ¢em budete psat zitra, za mésic, za pll roku

Dokéazete postovat i 3x tydné obsah, ktery ma smysl a hodnotu

Vase pfispévky se budou zobrazovat prevazné tém spravnym lidem na spravnych pozicich ve spravnych firmach
a oborech - vasi cilové skupiné

Vas vliv na LinkedlIn a vas Social Selling Index konstanté poroste, aby se pak drzel nad 70 body

Budete tvorit obsah s pfidanou hodnotou, uzite¢ny pro vasi cilovou skupinu

Budete umét komunikovat nejen s 5% vasich potencialnich zakaznikd, ktefi jsou "ready-to-buy", ale i s témi 95%,
kteff zatim nevédi, Ze vaSe produkty a sluzby potirebuji

Va$ obsah dokéze vzbudit potfebu vasich produkti/sluzeb u vasich potencidlnich zakaznikl

Vybudujete si diky obsahu silnou zna€ku a bude jasné, v ¢em se lisite od konkurence

Vas prodejni proces se zkrati, protoZe zakaznici vas uz budou znat, budou ochotnéjsi se potkat a na schlizkach se
uz rovnou bude rovnou fesit, co potfebuji

Zac¢nou vam chodit poptavky od budoucich zakaznikd, protoze se pro né diky hodnotnému obsahu, ktery sleduji,
stanete prvni volbou

Takhle silnou obsahovou startegii ma na LinkedIln malokdo. Takova strategie stoji za Uspéchem téch, kdo diky
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LinkedIn naplfuji svoje byznysové cile. A vy si také takovou vytvofite. Bude to vas LinkedIn "gamechanger".

Pro koho je tento workshop?

Pro podnikatele, majitele i manazery firem, obchodniky, finan¢ni poradce, realitni makléfe, konzultanty, lektory,
marketéry...

Pro vSechny, kdo potrebuji ziskdvat nové zakazniky a klienty (B2B i B2C) a nevédi, jak presné k tomu LinkedIn pouzit.
Program on-line workshopu:
DEN 1

Nastavime vasSe strategické cile pro vas obsah.
Ur¢ime spole¢né vasi cilovou skupinu a jeji potreby.
Nadefinujeme tfi pilife vasi obsahové strategie: unikatnost, odbornost a pfinos - to, co vam bude pfitahovat

zakazniky.

Na nich pak postavime vasi obsahovou strategii a naplanujeme viechny vase dalsi aktivity a komunikaci na LinkedIn
DEN 2

Vytvorime nevycerpatelnou databanku témat pro vase prispévky.

Ukdzu vam, jak si zajistite pravidelné publikovani obsahu, ktery vdm bude generovat leady a poptavky.

Podivame se na to, jak budete vytézovat leady z LinkedIn a jak tento kanal v¢lenite do svého stavajiciho obchodniho
procesu.

Z4dné terminy.

Skolit vas budou

Lektori Linked Akademie

e ziskavat zakazni

JANA BARTIKOVA je zakladatelka Linked Akademie a expertka na LinkedIn strategie pro B2B
prodej a marketing. Jejimi klienty jsou firmy jako napfiklad Innogy Ceska Republika, TTC Group, GentleJam nebo
Automator CEE. Obchodu se Jana vénuje cely Zivot. UZ v roce 1991 nastoupila na svou prvni manazerskou pozici.
Od té doby pracovala pro rdizné firmy a znacky na zvySovani obratu a podilu na trhu. At to bylo v roli provozni
feditelky retézce Rossmann, na pozici feditelky ¢eského zastoupeni estonské médni znac¢ky Monton ¢i Sales



Managerky znacky Dior pro ¢esky a slovensky trh. Jako lektorka Jana vytvofila a realizovala vzdélavaci program
pro cely obchodni tym Kofoly, ktery vedl k restartu obchodni strategie a ziskani 2. pozice na trhu. Od roku 2013
podnikd a LinkedIn se brzy stal hlavnim zdrojem jejich zékaznikd. V roce 2015 zalozila Linked Akademii. Jana a
tym lektord a konzultantl uci firmy a podnikatele, jak ziskavat nové zakazniky na LinkedIn. Mnohym firmam
Jana pomohla vytvofit a realizovat LinkedIn strategie, které jim v souhrnu vydélaly miliony korun. Nékolika
klientlm Linked Akademie spravuje jejich LinkedIn profily a stranky, které generuji jejich viastniklim pravidelné
leady a poptavky. *ekekek Krystof Kopecky Na LinkedIn jsem od roku 2016, kdy jsem si profil zalozil ,jen tak".
Kolem roku 2018 jsem zacal pravidelné pasivné konzumovat obsah ostatnich uZivatell této socialni sité a zjistil,
Ze je hodnotny a pfinese plno zajimavych informaci a rozsifeni pohledu. Pro byznys. Ted jsem na volné noze jako
strategicky konzultant a LinkedIn je denni chleba pro ziskavani kontaktd a zakazek. A funguje skvéle. Tato sit je
pro mé primarné byznysovy nastroj, jak si délat vlastnimi silami marketing a nabizet své sluzby. Od zacatku
roku 2020 pravidelné ukazuji na workshopech zajemcim a svym klientim silu a moznosti vyuziti této sité pro
jejich podnikani. A také jsem tu nalezl skvélou komunitu, kterd drzi pfi sobé a pomdaha si. Ovéfil jsem si, ze
ziskat na primo klienta z LinkedIn neni nerealné, ale mozné a funkéni. Délam to tak pro své dvé firmy a dalsi
projekty. Pomoci optimalizace profilu, strategie a spravné komunikace. Jsem rad, ze diky propojeni s Linked
Akademii mohu nové ukézat obchodni moznosti této sité dalsim podnikatelim a firmam.



