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VEDET NESTACI

Program kurzu

Prvni celodenni kurz je:

V CEM JE 5 ZASADNICH ROZDILU, CO DELAJi USPESNI JINAK?
¢ Lidé je nasleduji

* Drzi se na Spici ve svém oboru

* Dovedou si ziskat a udrzet zajem

* Jsou v zastupu konkurence neprehlédnutelni
* Vybiraji si, pro koho jsou k dispozici

Klicové otazky:

Cemu véiim a v éem inspiruji druhé?

Kym jsem a jak ziji své hodnoty?

Jaké mam odpovédi na sva Proc¢?

Cim vzbuzuji nadseni a jak silné davam divody k nasledovani?

Védét nestaci ma pomoct v tom, aby lidé nezakysli jen na tom, "vztyt to ja vim...", ale aby to
pouzivali tak zrucné, aby jim to fungovalo.

1 blok: PROC lidé nékoho & néco nésleduji

Anotace: Vite, na ¢em zdleZi, aby se lidé zajimali o vds, nebo to, co nabizite? Existuje pét zakonitosti, které
pritahuji pozornost bez ohledu na to, jestli v né¢em zrovna ,nej-". At uz prezentujete sv(ij napad koleglim,
prodavate své vyrobky do celého svéta, nebo se pokousite pozvat nékoho na rande... Téchto pét magnetickych
dovednosti se oplati pouzivat.

2 blok: Jak si nenechat ,ujet vliak" ve svém oboru?
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Anotace: Jen z malé &asti zalezi na tom, jakou jste vystudovali Skolu, nebo jestli se dal vzdélavate. Abyste patfili
k vGd¢im autoritdm svého oboru, udavali trend, pfip. aby vas okoli respektovalo jako odbornika, potfebujete si
osvojit navyky, které se ve Skole neudi.

3 blok: Tajemstvi téch, ktefi si dovedou ziskat a udrzet zajem

Anotace: Uméni velkych mistrd slova nemusi jen pinit police s klasickou literaturou. Pokud nechéate téchto pét
klicovych zakonitosti pracovat pro vas, pozornost posluchac¢l poroste. Mozna je dnesni doba pretlakovana
informacemi, nabidkami a pfilezitostmi, ale to, co lidé se zdjmem vyhledavaji, je nad¢asové a zlistava stale
aktualn.

4 blok: Jak se efektivné odliSovat a vyniknout

Anotace: Najdeme odpovéd na otazku: ProC zrovna tato osoba, napad Ci produkt ma byt v né¢em zajimavéjsi
nez tucty podobnych? V zaplavé vSeho mozného je prece tézké prijit s né¢im novym... Slychavam, ze lidi uz
vSichni vSechno maiji... Jini se boji, ze nakonec i kdyby se néco naslo, za kratko to pfevalcuje néjaka levna
imitace... Véfite, Ze to tak skoncit nemusi? Jak to délaji ti, kdo z tohoto obavy nemaiji?

5 blok: Jak zafidit, aby lidé chtéli vic nez ja

Anotace: Pfesvédcovat lidi o ¢emkoli, pfipadné se snazit o jejich zménu, je neskutecné vylerpavajici,
demotivujici a zda se, ze i marné. Na druhou stranu je mozno sledovat ty, ktefi maji na své okoli tak blahodarny
vliv jako dést na usychajici kvétiny. Vybiraji si, s kym chtéji spolupracovat. V ¢em je rozdil? Jak dosdhnout toho,
Ze obklopite lidmi, ktefi budou chtit vic nez vy sami?

Kazdy z blok& ma sv(j balik aktivit formovan podle "snéhulaka".

Uroven kurzu 1 - Zakladni

Z&dné terminy.

Skolit vas budou

Mgr. Slepicka Pavel

Mgr. Pavel Slepicka je lektorem pres 25 let, pracoval s détmi ve Skolach, studenty VS, v
ne2|skovem prostiedi s cizinci, rodinami, ale i s manazery z tvrdého byznys prostredi. Vybudoval a Uspésné

certifikoval lektorské zazemi pro sit lektorskych organizaci, vénuje se mentoringu a tvorbé metodik novych
program{ pro prevenci rizikového chovani mladeze, etiku a kulturni bohatstvi, ale téZ s oblibou rozviji radu
manazerskych témat. Vedle lektorovani je téz vasnivy fotograf.






